https://doi.org/10.52642/susbed. 1345361

Selcuk Universitesi Sosyal Bilimler Enstitisii Dergisi, 2023; (52): 176-188
- Maliye / Arastirma / Research -

Noroekonomi ve Vergi: Literatiir Incelemesi
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(074

Gelisen teknoloji, hayatimizi bir bitiin olarak degistirmekle birlikte bir¢ok bilim alanint ve arastirma yontemlerini derinden
etkilemistir. Bunun bir yansimast olarak salt rasyonellige odaklanan iktisat ve maliye gibi bilimler de bu degisimden payin almistir.
Insan viicudunu tarayan ve goriintiileyen teknolojilerin gelismesi ve néroloji, psikoloji gibi bilim alanlarinin diger bilimlerle olan
baglantisinin daha baskin bir sekilde kabul edilmesi, 6zellikle ekonomi alaninda paradigma dénisiimiine yol agmaktadir. Artik
neoklasik goriisiin temelini olugturan ve kisisel ¢ikart temel alan homo economicus kavramindan insanlarin karar verme
sureclerinde norolojik faktorlerin etkili olabilecegini degerlendiren néroekonomi kavramina bir gegis stireci yasanmaktadir.
Noroekonomi, insanlarin nasil karar verdiklerini incelemek igin bilissel psikoloji, ekonomi ve nérobiyolojiyi bitlestiren
disiplinlerarast bir yaklagimdir. Bu yaklasgimin temel 6zelligi, karar alma stireglerini arastirirken nérolojik stireglerin 6n planda
tutulmasidir. Vergiye iliskin calismalarin bir bélimi miikellef davraniglarini konu almakta ve bakildiginda néroeckonominin temel
aldig1 yaklagimla bazi noktalarda benzesmektedir. Bu ¢alismada, néroekonomi yaklagiminin ne olduguna, temellerine ve kullandigt
yontemlere iligkin bilgilere yer verilmis, bu yaklasimin nasil kullaniddigina ve vergi alanindaki calismalarda ne sekilde
kullanilabilecegine iliskin degetlendirmelerde bulunulmustur.

Anahtar Kelimeler: N6rockonomi, Mikellef Davranislari, Karar Verme, Homo Economicus, Vergi Uyumu.

Neuroeconomics and Tax: A Literature Review

ABSTRACT

Developing technology has profoundly affected many fields of science and research methods, as well as changing our lives as
a whole. As a reflection of this, sciences such as economics and public finance, which focus on pure rationality, have also taken
their share from this change. The development of technologies that scan and display the human body and the more dominant
acceptance of the connection of scientific fields such as neurology and psychology with other sciences lead to a paradigm shift,
especially in the field of economics. Now, there is a transition process from the concept of homo economicus, which is the basis
of the neoclassical view and based on self-interest, to the concept of neuroeconomics, which evaluates that neurological factors
can be effective in people's decision-making processes. Neuroeconomics is an interdisciplinary approach that combines cognitive
psychology, economics, and neurobiology to study how people make decisions. The main feature of this approach is to prioritize
neurological processes while investigating decision-making processes. Some of the tax studies are about taxpayer behaviors and
when viewed, they are similar to the approach on which neuroeconomics is based. In this study, information about what the
neuroeconomics approach is, its foundations and the methods it uses are given, and evaluations are made about how this
approach is used and how it can be used in tax studies.

Keywords: Neuroeconomics, Taxpayer Behaviors, Decision Making, Homo Economicus, Tax Compliance.

1. Girig

Gintimiiz ekonomilerinde salt rasyonellikten ziyade néroloji ve psikoloji gibi alanlar da gz Oniine
alinarak yeni yaklasimlar gelistiriimekte ve bu yaklagimlar cesitli ¢alismalara konu olmaktadir. Tktisat
alanindaki bu yéndeki gelismeler nérockonomiyi ortaya ¢tkarmustir. Néroekonomi; ekonomi, psikoloji ve
nérobilimlerin  disiplinler arast bir simbiyozunu olusturan c¢ok gen¢ bir bilimsel disiplindir.
Néroekonominin genel amaci, insanin karar verme mekanizmalarina odaklanarak karar verme siirecini
incelemektir.

Néroekonomi bagta iktisat olmak tzere psikoloji, sosyoloji, biyoloji, sinirbilim gibi bilim dallarryla da
etkilesim igerisindedir. Néroekonomi, temelde bir uyaran varliginda veya karar alma siireglerinde, gelismis
gorintlileme araglariyla beynin fonksiyonlarini ve tepkilerini ayrintili olarak inceleyen yol ve yontemler
bitintdir.
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No6roekonominin kullandigy araglar, klasik arastirma yontemlerine nazaran bireylerin (vergi acisindan
miukelleflerin) davranislarini/eylemlerini analiz etme noktasinda daha nitelikli ve daha guvenilir bilgi
saglayabilmektedir. Néroekonomi, ekonomi igerisinde genel olarak bireylerin 6zel olarak ise vergi
Odeyenlerin, karar ve tercihlerinin ayrica gelir ve risk yOntemlerinin degerlendirilmesinde beynin
fonksiyonunu incelemektedir.

Temel amaci, insanlarin ekonomi ile ilgili kararlart nasil aldiklarint incelemek olan ve iktisat dinyasini
oldukca etkileyen nérockonominin vergi alanini da etkiledigi séylenebilit. Noéroekonomi, insan
davraniglarinin - altitnda  yatan  sebeplerin  anlasidmasinda  bu  baglamda miikellef davraniglarinin
bilinebilmesinde/tahmin edilebilmesinde bireysel temelde degerlendirmeye imkan saglamaktadir. Devletler
icin en 6nemli gelir kaynagr vergiler oldugundan, kuskusuz vergi 6deyenlerin davranislarint anlamak ve
karar alma siireclerini analiz etmek, vergilendirme ve vergi politikalart agisindan 6ncelikli konularin basinda
gelmektedir. Vergi alani, 6zellikle mukelleflerin vergi 6devlerini yerine getirme, vergi bilinci ve vergi uyumu
konularinda duygusal, davranigsal ve kamusal alanlarda yapilan calismalar dogrultusunda her gegen giin
6nemli 6lctide degismekte ve gelismektedir.

Son yillarda nérobilim alanindaki gelismeler, muhasebe ve vergi alanina bu baglamda vergi 6deyenlerin
vergisel islemlerdeki karar alma davranislarindaki faaliyetlerine bakma firsatt saglamustir. Gelismeler
s1ginda miukellefler, iktisadin temel kabul gérmiis modeli olan homo economicus ¢ercevesinde oldugu gibi
sadece rasyonel davranis ¢ercevesinde degil; toplumsal, sosyal, ahlak, biling, basiret gibi 6diil sistemlerini ve
benzer bir¢ok faktorii dikkate alinarak ele alinmalidir. Noroekonomi yaklasimi baglaminda miikellefleri
etkileyen bu faktérlerin nérolojik ve davranissal oldugu gérilmektedir.

Néroekonomi alaninda yapilan arastirmalarda, mikelleflerin 6demesi gereken vergilerde ve aldigt
yatirim kararlarinda beyindeki ndral devrelerin etkisini incelemek icin bilimsel ¢alismalarin yapildig
gorilmektedir (Bitrancea & Nichita, 2012; Chorvat, 2007; Coricelli vd., 2007; Krajbich vd., 2009; Zak,
2013). N6roekonomi, vergi miikelleflerinin vergi kanunlarina uyup uymamaya karar verme bicimlerine dair
yeni bilgiler sunmaktadir. Vergi 6demekten kaginarak daha fazla kar elde etme distincesi, bazt
miikelleflerin olumlu duygular yagsamasina ve vergi kacak¢iligina karigmasima neden olmaktadir.

Néroekonomi sadece gelecekteki arastirmalara yardimer olmakla kalmamakta, ayni zamanda vergi
idarelerinin mikellefleri anlama ve uyum seviyelerini ylikseltme ve vergi kacakciligi egilimini azaltma
girisimlerine de yardimct olabilmektedir. Béylece miikelleflerin eylemlerinin altinda yatan sebeplerin ortaya
konulmasinda, noérobilim arastirma teknikleri yoluyla miukelleflerin vergi 6deme ve yatirim karar
almalarina iliskin politika 6nerilerinde de néroekonomi yardimet olabilecektir.

Bu calismada; oncelikle néroekonominin iktisattaki ve teorideki yeri incelenecek, néroekonomi
baglamindaki arastirmalarin etkilerine dikkat cekilecek ve nérobilimin vergi Odeyenlerin karar ve
davranislarina yansimalarina bakilarak degerlendirmede bulunulacaktir.

2. Kavramsal Cerceve

Insanlarin karar verme siireci bircok kez bilim insanlarinin arastirdigt éncelikli konulardan birisi
olmustur. Psikolog Kahnemann ve Tversky, 1984 tarihli klasik makalelerinin basinda bircok farkli
disiplinin (matematik, istatistik, psikoloji, sosyoloji, iktisat, felsefe, vb.) ilgilendigi karar vermeyle ilgili
konular paylagsmistir (Kahneman & Tversky, 1984, s. 341). Diger taraftan bircok ayri disiplinden bilim
insanlart bu konu tzerinde aragtirmalar yapmaktadir.

Temelde karar alma siireci psikoloji biliminin alanina girse de iktisat¢ilar da bu konuya egilmislerdir.
Son yirmi yilda, bazi iktisatcilar psikolojik arastirmalarin yontem ve sonuglarina dikkat etmeye baslamis ve
"davranigsal ekonomi" olarak bilinen yeni bir tanimlayict disiplinin temelini olusturmuslardir (Camerer vd.,
2005, s. 9; Camerer, 2003, s. 1673). Diger taraftan karar alma strecleri nérobilimin de (sinir bilimi) temel
inceleme konularindan birisini olusturmaktadit.

No6roekonomi ilk olarak 1998 yilinda Prof. Kevin McCabe tarafindan ortaya konulmustur.
Noéroekonomi, ekonomi ve psikolojiden yararlanarak iktisadi tercih strecinde bireylerin riskler ve
belirsizlikler karsisinda ne sekilde karar alacagini, yonelimlerini ve tercihlerini nasil gerceklestirecegini beyin
dalgalarinin oynadigi 6neme vurgu yaparak ekonomik olaylart agiklamaya calisan bir yontemdir (Yayar &
Tekgtin, 2020, s. 161).

Fehr ve Rangel'e (2011) gbre, néroekonomi ti¢ temel soruyu aragtirir:
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a) Farkl karar tiirlerine ulagsmak icin beyin tarafindan hesaplanan degiskenler hangileridir ve davranissal
sonuclarla ne sekilde iliskiliditler?

b) Nérobiyoloji bu hesaplamalari nasil uygular ve kisitlar?

¢) Bu bilgilerin (a ve b’ de bahsedilen) farklt baglamlardaki (ekonomik, ticari, yasal, politik, klinik vb.)
davranislart anlamak icin etkileri nelerdit?

No6roekonomi diger bir yandan para, yiyecek, bilgi edinimi, fiziksel zevk veya act ve sosyal etkilesimler
gibi odullerle ilgili kararlarin anlagilmast ve tahmin edilmesine uygulanan néral ve sosyal bilimlerin
yakinsamast olarak tanimlanabilir. Sinirbilim, beyin gorinttleme [6rnegin, fonksiyonel manyetik rezonans
goruntileme (fMRI)], lezyon calismalari, molekiler biyoloji, farmakoloji ve elektrofizyoloji dahil olmak
lizere ¢cok sayida teknolojik yaklasim getirmektedir (Swierczynska-Kaczor, 2015, s. 163). Ekonomi, bunlara
kavramsal ilkeler (6rnegin, rasyonellik ve fayda), istatistiksel teknikler ve birtakim modellemeler ekler.
Psikoloji; sezgisel yontemler, cerceveleme etkileri ve duygusal etkiler gibi karar 6nyargilart icin kanit saglar.
Son olarak, genetik (Caldd & Dreher, 2007; Goldberg & Weinberger, 2004), bilgisayar bilimi (Bogacz,
2007) muhasebe (Tank & Farrell, 2022) ve felsefe (Hardy-Vallée, 2007; Hausman, 2008) gibi alanlar da
néroekonomik arastirmalara katkida bulunmaktadir.

Nérobilimin kokenleri, teknolojik gelismelere ve insan viicudunu tarayan ve goriintiileyen teknolojilerin
ortaya ¢ikmasina kadar uzanmaktadir. Bununla birlikte; nérockonomi, néropazarlama ve tiketici
sinirbilimi gibi yeni alt alanlarin  gelistirilmesini, gorintileme teknolojilerinin  kullanimi  ve
uygulanmasindaki ilerlemeler desteklemistir (Swierczynska-Kaczor, 2015, s. 163). N6roekonomi, insanlarin
nasil karar verdiklerini incelemek icin biligsel psikoloji, ekonomi ve ndrobiyolojiyi bitlestiren disiplinlerarast
bir yaklagimdir (Rustichini, 2009, s. 672). Bu yaklasimin kendine 6zgii bir 6zelligi, karar vermede yer alan
biligsel stireclerin néral korelasyonlarint bireysellestirmek icin nérobilimsel yontemlerin kullandmasidir (Lo
Dico, 2013, s. 577).

Néroekonominin gelisiminde 6nceki varsayimlar biyiik katkidar saglamustir. Bunlardan en 6nemlisi
ekonomik teorilere bircok kez dayanak olmus homo economicus (rasyonel davranan insan) kavramidir.
Sosyal bilimler icin gelistirilen teorilerin islevsel ve kendi kendine tutarh hale gelmesi icin modellerde yer
alan bireylerin karar ve davranislarinin 6ngérilebilir olmasi gerekir. Bu 6ngdriiyii saglamak icin rasyonel
insan modellerinin neden yaratildigini ve teorilerde neden tercih edildigini anlamak énemli bir yere sahiptir
(Elgun vd., 2018, s. 111).

Homo economicus kavraminin temelde varsayimi “insanlar evrensel olarak kazanct en st dizeye
ctkarmaya ve en buyik degeri glivence altina almaya calisirlar, ¢linkii dogal olarak kisisel ¢ikarlar tarafindan
yonlendirilirler” 6nermesine dayanmaktadir (Ailon, 2020, s. 39). Homo economicus kavrami —
hesaplanmis kisisel ¢ikart tim islemlerde birincil insan giidisii olarak 6ne siiren teorik bir yapr —
ekonomistler arasinda on yillardir hararetli bir tartisma altindadir (Ailon, 2020, ss. 36-37; DiMaggio &
Goldberg, 2018, ss. 152-153). Bu tartismaya ayni zamanda psikoloji, sosyoloji, antropoloji, tarih ve siyaset
bilimi gibi diger bircok sosyal bilimlerden akademisyenler de katilmaktadir. Bu sasirtict degildir, ¢linkd
neoklasik ekonomi, homo economicus kavramina dayanir ve etrafinda yapiandirlir. TUketici se¢imi teorisi
(fayda maksimizasyonu), isletme teorisi (kdr maksimizasyonu), endistriyel organizasyon ve refah
teoremleri birlikte ekonomideki neoklasik paradigmanin neredeyse tamamuini olusturur, dogrudan veya
dolayl olarak ajanlarin antropolojik homo economicus semasina uygun olarak hareket ettigi varsayimini
gerektirir (Urbina & Ruiz-Villaverde, 2019, ss. 63-64).

Bu paradigma, sosyal baglamdaki degisimin bireyleri farklt benlikler gibi davranmaya tesvik edebilecegi
olasihigint diglar (Stimolo, 2016, s. 330). Aynt zamanda ndrobilim, neo-klasik yaklagimin iki genel
eksikligine, yani otomatik (beyin tarafindan bilin¢li miizakerelerden ¢ok daha hizli gerceklestirilen islemler)
ve duygusal (insan davramsint giicli bir sekilde etkileyen islemler) islemenin kritik rollerini g6z ardi
etmesine vurgu yapmaktadir (Ardalan, 2018, s. 203). Norobilimlerdeki son gelismeler, bireylerin sosyal
baglamin degismesiyle tetiklenen ¢eliskili tercihlere sahip olduklarina dair kanitlar sunmaktadir (Ardalan,
2018, s. 203; Dolan & Sharot, 2011, s. 4).

Noroekonomik yontemleri kullananlarin nihai amaci, ekonomistlerin karar verme siireci hakkinda daha
gercekel varsayimlara dayanan modeller gelistirmelerine yardimer olacak O6nemli kanitlar saglamaktir
(Batrancea & Nichita, 2012, s. 650). Benzer sekilde, Glimcher, “Nérockonominin amacinin; analizin
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ekonomik, psikolojik ve nérobilimsel seviyelerini kapsayan tek bir birlesik insan karar verme modeli
uretmek oldugunu" iddia eder (Glimcher, 2011, s. 4).

No6roekonomi; karar vermeyi, secim firsatlarinin temsili, beklentisi, degerlemesi ve seciminde yer alan
beyin siireclerinin Grlind olarak agiklar. Tim karar strecini mekanik bilesenlere ayirir: bazi beyin bolgeleri
karardan 6nce bir eylemin sonucunu etkileyebilir veya karar sirasinda eylemin kendi basina degerini
belirleyebilir. Verilerin karar dncesi — karar sirasi seklinde dagilimi kafa karistirict gériinse de, ekonomik
psikoloji bize rasyonelligin mekanigini sinirsel diizeyde tutarlt bir sekilde anlamak icin yararli bir cerceve
saglar (Constantinescu, 2010, s. 212).

Néroekonominin karar teorisine ana katkist, karar vericilerin uyarlanabilir ve duygusal ajanlar olarak
yeniden resmedilmesidir. Homo Neuroeconomicus, mantiga daha az ve duygusal tepkilerle iliskili esnek
sinir devrelerinin karmagik bir koleksiyonuna daha fazla dayanan hizli bir karar vericidir. Ginlik fayda
maksimizasyonu daha ¢ok duygularla ilgilidir ve bir kararin nesnel sonucu hakkinda daha az sey ifade eder.
Olumlu duygularin maksimize edilmesine ve olumsuz duygularin en aza indirilmesine yonelik davranslari
kontrol etmek icin ve duygulart tahmin etmek icin yine duygular kullanilir. Bireysel rasyonalitenin
néroekonomik resmi bu nedenle bastan sona duygusaldir (Constantinescu, 2010, s. 212).

Fayda, ckonomide anahtar bir kavramdir. Ekonomistler, insanlarin her segenek i¢in bir yardimet
program atadigini ve daha sonra bu yardimct programlart kargilastirarak segimler yaptigini varsayar.
Bununla birlikte, bu secenekler ¢ok cesitli 6diillendirici uyaranlar icerebileceginden, beynimizin bu gesitli
uyaranlar i¢in faydayr nasil hesapladigt bilinmemektedir. Son fonksiyonel manyetik rezonans goriinttileme
(fMRI) calismalari, farkl 6diillendirici uyaran tiirlerinin, orbitofrontal korteks (OFC), amigdala ve ¢ekirdek
akimilatorleri (NAc) dahil olmak tzere ortak bir néral yap:t kiimesindeki aktiviteyi stirekli olarak
arttirdigin gostermektedir. Caligmalar, para gibi 6dillerin meyve suyu ve su, istah agict kokular ve gekici
yuzler, romantik ask, estetik resimler, mizah, muzik, kiltiirel nesneler (spor arabalar) gibi sosyal 6diller
gibi ayn1 sinirsel yap1 grubunu aktive ettigini géstermistir (Elliott vd., 2000, s. 6164). Bu ¢esitli uyaranlara
cevap veren bu aktivasyon modeli, beynin &dilleri tek bir ortak yol boyunca isleyebilecegini
gostermektedir. Bu ag, olast eylem yollari arasinda se¢im yapmak amactyla ¢ok farkli édillerin dogrudan
karsilastirilmasina izin vermektedir (Montague & Berns, 2002, ss. 268-269). Bu acidan bakiddiginda fayda
kavraminin betimlenmesinde N6roekonomi yeni bir bakis acist gelistirmistir.

Deneysel ekonomi ve sinirbilimin bu birlesik yaklagiminin temel avantaji, diger yaklasimlarla uygun
sckilde arastirlamayan teorileri test etmektir. Bir yandan, sinirbilim teknikleri, katiimcilar kontrolld bir
deneysel ortamda gorevleri yerine getirirken beyin fonksiyonlarini degerlendirebilir. Bu, arastirmacinin, bir
katitimeinin neden belirli bir sekilde davrandigini kesfetmek i¢in gdzlemlenebilir bir davranisin temelinde
sinirsel isleyisi ortaya c¢ikarmasina yardimei olabilir. Arastirmacilar, bdylece, belitli bir davranisin
arkasindaki motivasyonu daha kesin olarak belirleyebilitler. Sonug olarak, arastirmacilar belirli bir baglamda
gbzlemlenebilir davraniglarin altinda yatan nedenler hakkinda daha iyi teoriler olusturabilir ve teorilerinin
standart 6z raporlama Onlemleri gibi diger, daha az dogrudan 6nlemleri kullanmalarindan daha dogru
testleri olusturabilirler. Ote yandan, néroekonomi, yanlis veya uygun olmayan teorileri ortadan kaldirmak
icin rakip teorileri birbirine karst test etmeye yardimei olabilir (Volk & Kohler, 2012, s. 523).

Standart bir deneysel tasarima sinirbilim yéntemleri eklemek, belirli bir davramsin arkasindaki néral
substratlart g&stermek icin genellikle basit bir yol saglayabilir ve bu nedenle, birisinin neden belirli bir
davranist gosterdigini cevaplamaya yardimci olabilir. Bu da arastirmacilara, herhangi bir davranigin altinda
yatan nedenler hakkinda teoriler ortaya koyma ve bir teorinin gercek fizyolojik tepkiyle eslesip
eslesmedigini bulma firsat1 verir (Volk & Kohler, 2012, s. 523).

No6roekonomistler, nérobilimsel yontemleri kullanarak insan karar verme konusundaki tahmin
modellerini gelistirmek icin ne kadar gliclii caba gosterseler de birtakim elestirilere maruz kalmaktadir. Bu
noktada néroekonomi, her ne kadar elestiri alsa da biyolojik degiskenlerin insan davramgini daha iyi
anlamamiza yardimct olabilecek ve nérobilimsel yaklasimlarin  teorik  ekonomik modellerin
dogrulanmasinda ve rafine edilmesinde bizlere yardimct olabilecektir. Bununla birlikte, genel ve dogal
olarak, cogu elestiri, ciddiye alinmasi gereken ciddi kaygilatla ilgilidir (Reuter & Montag, 2016, s. 9).

Literatiirde Gl ve arkadaglart (2008), néroekonominin ekonomiyle actk¢a ve aciklayict bir sekilde
ilgisiz oldugunu, ¢linki néroekonominin ve ekonominin farklt sorular sordugunu ve farklt soyutlamalar
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kullandigini savunmaktadir. Buna iliskin olarak néroekonominin sadece ekonomistler icin bir ilham
kaynagt oldugunu 6ne stirmekteditler. Fumagalli de bu gbriise paralel olarak, néroekonominin ilgili oldugu
disiplinler aras1 bulgulart ve modelleme araglarini entegre etmede umut verici ilerlemeler kaydettigini ancak
ekonomi, psikoloji ve sinirbilimi kapsayan tek bir birlesik se¢im modeli saglamak igin yeterli bir temelden
yoksun oldugunu belirtmektedir (Fumagalli, 2016, s. 91).

Ote yandan, néroeckonominin, varsayimlarimizin akla yatkinligini degetlendirmemize ve hangilerinin
gercege daha yakin oldugunu bulmamiza da yardimct olabilecegine, ekonomistler icin bir ilham
kaynagindan daha fazlasi olduguna ve néroekonominin ekonomik fenomenlerle ilgili anlayisimiz
gelistirmenin bir bagka yolu olduguna iliskin gbriis de mevceuttur (Aydinonat, 2010, s. 167).

No6roekonominin temel alindigi bir¢ok yeni ¢alisma literatiirde yerini almaktadir. Uygulamada bir¢ok
konuyla ilgili néroekonomik yaklasim ve yontemler kullantlmaktadir. Ornegin, serotonin seviyeleriyle satin
alma arasindaki iligkinin arastrmasinda (Elgun vd., 2018), yalan séyleme veya durlst davranmama
davranisinin altinda yatan nedenlerin arastirdmasinda (Brocas & Carrillo, 2019) veya obeziteye neden olan
kararlarin  incelenmesinde (Dan vd.,, 2022) nérockonomi ve nérockonomik yontemler bas rol
oynamaktadir.

3. No6roekonomi ve Vergi

Néroekonomi ile verginin kesisimi temel olarak vergi uyumu kavrami noktasinda olmaktadir. Nitekim
Ozellikle vergiyle ilgili calismalarin bir kismui vergi bilinci, vergi ahlaki, vergi etigi, vergi uyumu ve vergi
psikolojisi tizerine yapilmaktadir. Bu calismalarin genel olarak temel amacit, bireylerin vergi 6deme
motivasyonlarindaki stireleri anlamak ve agiklayabilmektir.

Vergi uyumu sorunu, vergilerin kendileri kadar eskidir. Gézlemlenen vergi uyumsuzlugu modellerini
karakterize etmek, ag¢iklamak ve nihayetinde bunu azaltmanin yollarini bulmak, bitin devletler icin
6nemlidir. Bir kamu maliyesi konusu olarak vergi uyumu, esitlik ve verimlilik kavramlarint kapsar. Ornegin,
zenginler sistematik olarak vergi 6demede yoksullardan daha biyik bir paydan kaginabilirlerse, o zaman
etkili vergi sistemi yasal olandan daha az adil olacaktir (Andreoni vd., 1998, s. 818).

Diinyanin dért bir yanindaki devletler, vergi uyumsuzlugu davranisi nedeniyle 6zellikle gelir toplama ve
dolayistyla kendinden beklenen gorevleri yerine getirme noktasinda 6nemli kayiplar kaydetmektedir. Ister
vergiden kaginma ister vergi kacakeihigr olsun, uyumsuzlugun tiim toplum tizerinde etkileri vardir. Burada
en 6nemli kayip, kamu mallarinin saglanmasinin kalitesini azaltmasidir. Bununla bitlikte, vergi uyumu
seviyesi, Allingham ve Sandmo'nun (1972) klasik vergi kagakeiligt modelinin 6ngordigiinden énemli
Olgiide daha yiiksektir. Bu noktada teorik ve ampirik calismalar klasik modelin varsayimlarini gegersiz
sayarak “Insanlar neden vergi 6derler?” sorusunu temele alirlar,

Vergi yukiimliklerini yerine getirmede miikellef nezdinde iki durum ortaya cikar. Ya mikellef vergi
mevzuatinin gereklerini yerine getirir ki biz buna vergiye uyumlu miikellef diyoruz veya miukellef vergi
6devlerini tamamuyla yerine getirmez ve vergi gelitlerinin devlet nezdinde azalmasina neden olur. Ikinci
durumda baz sartlarinda gerceklesmesiyle vergi kacakeiligt sucu meydana gelir.

Franzoni'ye (1998, s. 5) gbre, uyum davranist aynt anda asagidaki 6zellikleri kapsar: 1) vergi matrahinin
dogru raporlanmasy; 2) verginin dogru hesaplanmast; 3) iadenin zamaninda dosyalanmast; 4) Odenmesi
gereken tutarlarin zamaninda ddenmesi. Yukarida belirtilen 6zelliklerden herhangi bir sapma, uyumsuzluk
davranisina neden olut.

Vergi agisindan néroekonominin kullanimi daha ¢ok uyum noktasinda belirginlesmektedir. Aslinda
verginin insan davranisiyla tam olarak kesistigi yer vergi bilinci, vergi ahlaki, vergi psikolojisi gibi alanlardir.

2 <

Bilim insanlari bu alanla ilgili olarak; “insan neden vergi 6der/6demez”, “insanlar nasil vergiye uyumlu
miikellefler haline getirilebilit”, “vergi kacakeiliginin nasil 6niine gegilebilir” gibi temel konulardan hareket
etmektedir. Bu noktada néroekonominin bu alanda kullanilmast biiytik katkilara neden olabilecektir.
No6roekonomik yaklasim ve tekniklerin kullanimi vergi alaninda sinirlt sayidadir. Ancak stnurlt sayida da
olsa bu alanin kesfi, néroekonomik tekniklerin artmast ve teknolojideki gelismelerle birlikte bu alandaki
calismalarda da artig olacaktir.
Vergi 6demesinde veya vergi Odevlerinin yerine getirilmesinde baslica faktor giivendir. Nitekim

miikellefler vergiye iliskin tutumlarini giiven cercevesinde insa ederler. Tabi ki mikellefler kanunlar geregi
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bu 6devlerini yerine getirir ve bu noktada denetleme riski 6nemli rol oynar. Denetleme riskinin yaninda
miikellef davranislarinda etkili olan olgu, hem 6denen vergilerin hizmete doniismesi noktasinda hem de
diger vatandaslardan da verginin adil bir sekilde alindigina/alinacagina dair giivendir. Davranist motive
eden 'i¢sel' (gliven gibi) faktotler, néroekonomi calismalart icin zengin bir alan sunmaktadir (Park & Zak,
2007, s. 47).

Giiven, néroekonomi deneylerine uygundur, c¢iinki i) matematiksel olarak modifiye edilebilir ve ii) skt
bir sekilde kontrol edilen bir laboratuvar ortaminda giivenilir bir sekilde wretilebilir. Tk neden (i) 6nemlidir,
cunkl denge davranisinin tiiretilmesine, yani insanlarin bir giiven karartyla karst karsiya kaldiklarinda ne
yapacaklarina dair bir tahmine izin verir. Tkinci neden (i), gézlemlenen davranisin 6ngorilen davranisa
uyup uymadigini test etmesine izin verir (Park & Zak, 2007, s. 47).

Néroekonomideki ¢igir acan kesiflerden biri, oksitosinin!  insan iliskilerini kolaylastirmadaki
rolidir (Zak, 2013). Oksitosin, hipotalamus tarafindan dogal olarak uretilen sinyal molekillerini igerir.
Bazi calismalar, dopaminin® sadece tercihler ve inanglar gibi 6nemli ekonomik degiskenler hakkindaki
bilgilerin kodlanmasina katilmakla kalmayip, aynmi zamanda se¢im ve 6grenmede de kilit bir rol oynadigini
gostermektedir (Montague vd., 1996; Schultz vd., 1993; Schultz vd., 1997). Diger taraftan dopamin
giivenle de iliskilendirilebilir. Insanlar baskalarna giivendiginde, oksitosin seviyesi artar. Orta beyin,
bireylerin kayg1 seviyelerini disiiren ve insanlarin is birligi yaparken (yabancilarla da dahil olmak tizere) hos
bir his yasamalarini saglayan dopamin adi verilen bir nérotransmitter salgilar. Bu his nedeniyle, insanlar
isbirlik¢i davranislart tekrarlama egilimindedir. Calismalar, yitksek diizeyde oksitosinin glivenilirlik ile iliskili
oldugunu géstermektedir (Baumgartner vd., 2008; Declerck vd., 2020; Kosfeld vd., 2005; Krueger vd.,
2012). Bu bulgulara dayanarak, devlet yetkililerinin karsilikli giiven ve is birligine dayali bir ortam yaratmast
durumunda, vergi miikelleflerinin kamu fonlarina tam olarak katkida bulunma egiliminde olacagt ve vergi
kacakeiliginin azalacagi séylenebilir (Bdtrancea & Nichita, 2012, s. 651).

No6roekonomiyle verginin bir arada kullaniddigi calismalardan birisi  Chorvat (2007)’mn  teorik
calismasidir. Chorvat, ¢alismasinda vergi 6demelerinin zamanlamasi ile vergi édeme karart arasindaki
iliskinin, vergi uyumunu etkiledigini savunmaktadir. Bunun nedeni, mukelleflerin tutarsiz zaman tercihleri
gostermeleri ve dogrusal olmayan indirim algisina sahip olmalaridir. Yani, cari déneme daha yakin olan
dénemler, miukelleflerin daha yiiksek vergi 6dedikleri algisina neden olmakta, gelecekteki dénemler
miikellefler agsindan daha olumlu bir tutumu ortaya ¢ikarmaktadir. Chorvat'a gore, vergi beyannamelerinin
verildigi zamani, vergilerin 6dendigi veya iade edildigi zamandan ayirarak vergi uyumu strekli olarak
tyilestirilebilir (Chorvat, 2007, ss. 585-580).

Bedavacihk sorunuyla ilgili néroeckonomik araglarin kullamildigs Krajbich ve arkadaglarinin (2009)
yaptigt calisma da vergi alanina temas etmektedir. Calismada, bireylerin degerleri hakkinda bilgilendirici
sinyaller elde etmek icin fMRI kullanarak bu sinyaller yorumlanmistir. Sonuglar, kolektif karar verme ve
daha iyi kurumlar olusturmak icin fizyolojik 6nlemleri dikkatlice tasarlanmis mekanizmalarla birlestirmenin
6nemine vurgu yapmaktadir. Calismaya gbre, deneklerin verecegi kararlarin teknoloji tarafindan yeterli
dogrulukla tahmin edilebilecegine inanmalart halinde verilen gérevlerde daha uyumlu olduklart sonucu
ortaya konulmustur (Krajbich vd., 2009, s. 599). Bu ilgin¢ sonugla ilgili olarak, hikimetler, vergi
miikelleflerinin gercek kazanclarinin vergi makamlari tarafindan dogru bir sekilde tahmin edilebilecegine
inanmalart durumunda, vergi kacakeiliginda bir azalma saglayabilir.

Vergi alanindaki ¢alismalarda g6z izlemenin kullanimuyla ilgili bir deney, insanlarin ylzlerini okumak ve
duygularint 6lgmede bilgisayar gorisiini kullanma konusunda uzmanlasmis Realeyes sitketi (ABD ve
Birlesik Krallik'ta merkezi olan) tarafindan yapilmistir. Calismada, vergi 6deme stireclerinde web sitelerinin
tasarimlarinin uygun olup olmadigini degerlendirmek icin 54 miikelleften 6 farkli web sitesi tasariminda
vergi 6demesi istenmistir. Arastirmacilar, gbz izleme cihazlari tarafindan kaydedilen vergi miikelleflerinin
yasadigi duygulara dayanarak, Ingiltere kamu sektorii web sitelerinin iyilestirilmesi gerektigi sonucuna

! Oksitosin (Oxt), emzirme ve dogumdaki roliyle bilinen, peptit olmayan bir hormondur. 'Oksitosin' kelimesi, rahim kasilma
ozelliklerinin Dale tarafindan kesfedilmesinden sonra 'hizli dogum' anlamina gelen Yunanca kelimelerden (vknj, tokoxj)
tiretilmistir (Lee vd., 2009, s. 128).

2 Dopamin, genellikle bireylerin 6grenme, motivasyon, odaklanma gibi davranis durumlarint etkileyen bir nérotransmiterdir
(n6ronlar arasinda veya bir néron ile bagka tiir bir hiicre arasinda iletisimi saglayan kimyasal) (Berke, 2018, s. 787)
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vardiar. Altt web sitesinden tgii, vergi 6deme deneyimini daha az yik haline getiren ve uyumlulugu
kolaylastiran net ve grafiksel olarak hos bir meni bulundurmaktaydi ve mentlerin netligi, memutlara
gonderilen ve genellikle ¢ok fazla zaman ve maliyet anlamina gelen telefon goriismelerinin ve e-postalarin
azalmasina da katkida bulundugu sonucuna varilmistir (Batrancea & Nichita, 2012, s. 651).

Rasyonelligin yant sira, duygular da karar vermede 6nemli bir rol oynamaktadir. Coricelli ve arkadaslari
(2007), vergi kacirmanin vergi kacakeilarinda ne gibi duygulari ortaya cikardigini test etmek icin duygular,
cilt iletkenlik tepkisi (SCR) ile &lctiikleri bir vergi oyunu deneyi ylritmistir. Tasarim geregi, deneyde
deneklere iki muamele uygulanmistir: Birincisi parasal yaptirimlar (para cezalari), ikincisi ise hem parasal
hem de patrasal olmayan yaptirimlar (vergi kacakcilarinin halka acgik resim gosterimi). Sonuclar, vergi
uyumu ve cezalandirma arasindaki iliskiye duygularin aracilik ettigini géstermistir. Gelirlerinin % 26 ile %
75'ini bildiren denekler icin, ikinci uygulamanin daha uyatict oldugu tespit edilmistir. Caligmalarina gore,
vergi uyumu, vergi miikelleflerin olumsuz duygulardan (utang, pismanlik, sucluluk) kacinma istekliliginden
etkilenebilir. Ayrica, vergi kagakciliginin kamuya acik bir sekilde sergilendigi bir ortam, vergi uyumunu
yalnizca parasal yaptirimlarin oldugu bir ortamdan daha fazla artirmaktadir. Vergi kacakeilarinin olumsuz
sosyal duygular yasiyor gibi gériinmesi nedeniyle, htikiimetler kacakeiligr azaltmak icin kagakgilart kamuya
acik bir sekilde kinamakla tehdit eden politikalar uygulayabilirler (Coricelli vd., 2007, s. 263).

Kuhnen ve Knutson (2011) calismasinda, duygularin risk almayr gercekten etkileyip etkilemedigini ve
bunu bireylerin inanglari, tercihleri veya her ikisini de degistirerek yapip yapmadigini incelemistir.
Deneklerin riskli bir varligin getiri dagilimi hakkindaki inanclart ile ilgili bir yatirim sec¢imi gérevinde,
heyecan gibi olumlu ve uyandirict duygularla iliskili olaylarin daha riskli segimlere yol agtifi, kaygt gibi
olumsuz ve uyandirict duygularla iligkili olanlarin ise daha fazla riskten kacinan secimlere yol agtifi
sonucuna ulasmuslardir (Kuhnen & Knutson, 2011, s. 623). Sonug olarak calisma, bireylerin heyecanliyken
risk aldigini, kaygiliyken ise riskten kagindigini belirtmektedir. Bu durum, vergi uyumu baglaminda,
miikellefte vergi kacakciligina dair risk almamast konusunda kullanilabilir. Ornegin, miikellefleri vergi
konusunda kaygilandirma amactyla 6zellikle bireyler vergi dairelerine girdiginde kamu hizmetlerinin yerine
getirilemeyecegi konusunda bilgilendirmeler veya vergi denetime girdiklerinde sonucunun mikellefler
aleyhinde agir olabilecegine dair afisler bir politika olarak diistinilebilir.

Ji ve Shan (2018), vergiden kacinmanin firma degeri Uzerindeki etkilerine iliskin bir EEG deneyi
tasarlamustir. Calisma icin yOnetim personelinin vergiden kaginma Oncesi ve sonrast bilissel psikolojik
streglerini ve ilgili sinir mekanizmalarint anlamak icin davranigsal deney ve sinirbilim deneyinin (olayla ilgili
potansiyeller) bir kombinasyonu yapilmistir. Davranigsal veriler ve EEG verilerinin analizine dayanarak,
kurumlar vergisinden kacinma davramsinin firma degerini artiracagi, yonetici personelin sirketin degerini
artirmak icin vergiden kacinma yoluna gidebilecegi ve bunun icin yonetimsel siireclerin bu hususlar
dikkate alinarak yapilandirmasi gerektigini belirtmektedir. Calisma, firmalar ve vergi idareleri igin belirli bir
yol g6sterici 6neme sahip olarak, vergiden kacinma meselesine iliskin arastirmay: zenginlestirmektedir.

Ebrahimzadeh ve arkadaslarinin (2022), yalan tespit sistemlerinin vergi sahtekarligini tespit etmek igin
dogruluk degerini artirlmasina yonelik yaptig1 calismada, EEG sinyal isleme yoluyla, 6nerilen yéntemin,
daha 6nce bildirilen diger yontemlerden daha iyi olan %91 dogrulukla dogru olmayan beyant tespit
edebildigini gostermistir. Bu durum gercekei olmayan vergi beyannamelerini belitflemek icin yeni bir
yontem sunmustur.

Prensip olarak, hitkimetler vatandaslarin nétral 6zellikleri hakkindaki bilgilerden de yararlanabilirler.
Gergekten de geleneksel ekonomi bu uygulama icin potansiyel gerekgeler sunmaktadir. Ornegin, bir
verginin etkileri demografik gruplar icindeki bazi sinirsel 6zelliklerle sistematik olarak degisiyorsa, standart
bir optimal vergi sorununa ¢6zim, Ozellige 6zgl vergi oranlarint igerebilecektir. Hikiimetler bu tiir
politikalart ~ distiniirse, ekonomistlerin  sinirsel Ozellikleri iceren davranigsal iliskileri incelemeleri
gerekecektir. Uygulamada, etik ve politik kaygilar, su anda cinsiyet ve etnik kékene dayali farklt muameleyi
engelledikleri gibi, sinirsel Ozelliklere dayalt ayrimcilik yapan politikalarin herhangi bir ciddi sekilde
dislanmasini muhtemelen engelleyecektir. Gizlilik, yasal siire¢ ve ayrimcilik konusundaki endigeler de 6zel
firmalar tarafindan noral ve/veya genetik verilerin kullaniminda sinutlamalara yol agabilit. Bu tur
kisitlamalar acikca kaynak tahsisini etkileyecektir. Bu etkiyi anlamak ve degerlendirmek i¢in, ekonomistlerin

Selcuk Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisii Dergisi ® 52 / 2023
182



Néroekonomi ve Vergi: Literatiir incelemesi

6zel ve kamu sektorlerinde sinirsel 6l¢limiin potansiyel rollerini anlamalart gerekecektir (Bernheim, 2009, s.
12).

Noéroekonomi agisindan vergi alani degerlendirildiginde, néroekonominin kullandigt yontem ve
teknikler vergi alaninda da kullanildigi 6rneklere rastlanilmaktadir. Ancak bu 6rnekler ¢ok kisith sayidadir.
Nitekim, vergi alani 6zellikle risk alma, karar verme, giiven gibi néroekonominin &zellikle konu edildigi
alanlarla icicedir. Bu nedenle néroekonominin vergiyi ilgilendiren ¢alisgmalarda kullanilmast biyiik 6nem
tastmaktadir.

4. Sonug

Vergiler, bir toplumda yasayan insanlarin hayattnin ayrilmaz bir pargast oldugundan bilimsel
aragtirmalar icin sonsuz bir kaynak olusturmaktadirlar. Sosyal bilimler tarafindan saglanan vergi uyumu ile
ilgili literatiir akisini takiben, néroekonomi, vergi miikelleflerinin vergi kanununa uyup uymamaya karar
verme bicimlerine dair yeni bilgiler sunmaktadir. Néroekonomi ¢alismalari, karar verme siirecinin, vergi
miikelleflerinin  6diller ve kayiplar konusunda belirsiz hissettigi durumlarda duygular tarafindan
yonlendirildigini bildirmektedir. Bu duygular, beynin belli boliimlerinde artan noéral aktivite tarafindan
tetiklenmektedir.

Norobilim yontemleri calismalari, segim sirasinda beyin aktivitesini 6lcerek bazt sorular hakkinda
bilgilendirme yapmakta ve sonugta gelismis davranis modellerine yol géstermede kullanilmaktadir. Bu yeni
modeller, secim strasinda insan dogasina iliskin uygun varsayimlart kullanmaya daha da yaklasacak ve
ckonomik modelleri ampirik olarak yonlendirecektir. No6roeckonomideki yeni yaklagimlar, kararlar
etkilemek icin beyindeki dogrudan mudahaleleri incelemektedir.

No6roekonomi ¢alismalarinda kullanillan arastirma metodolojisi genellikle ana akim ekonomistler
tarafindan elestirilse de arastirmacilar daha iyi ekonomik davranis modelleri gelistirmek i¢in ndrobiyolojiyi
kullanarak néroekonomi bulgularindan yararlanabilirler. Noroekonomi sadece gelecekteki arastirmalara
yardimct olmakla kalmamakta, ayni zamanda vergi makamlarina miikelleflerin uyum seviyelerini yitkseltme
ve vergl kacakciligt egilimini azaltma girisimlerinde de yardimct olabilir. Calismalar, yetkililerin, vergi
suglularini kinadiklart ve vergi mikelleflerinin kazanglarim dogru bir sekilde tahmin ettiklerine inandiklar
karsilikli is birligine dayali glvenilir bir ortam sagladiklarinda vergi kacakciligi olgusunun azaldigini
gostermektedir.

Gectigimiz on yillar boyunca, sinirbilimi, pazarlama ve tiiketici davramgt ile ilgili icgriller Giretmede
o6nemli ilerleme kaydetmistir. Ek olarak, néroteknoloji uygulamalarinin miktart ve cesitliligi keskin bir artis
gostermektedir. Noropazarlama, misteri davranglarint anlamak icin yeni yaklasimlar sagladigindan,
titketicinin trtnlere, reklamlara ve 6zel tekliflere verdigi tepkilerin yant sira triin ve hizmet satin alma
yollart gibi konulari da ele almaktadir. Bu bilgi, pazarlamacilarin pazarlama faaliyetlerini planlamalarint ve
yeni tirtinleri daha verimli bir sekilde piyasaya siirmelerini saglamaktadir. Iste bu duruma benzer sekilde
néroekonomi baglaminda vergiye bakista da mukelleflerin davranis ve uyumlart irdelenmekte ve elde
edilen bulgular gesitli aragtirmalara konu olmaktadir.

No6roekonominin vergiye yaklasiminin gizemleri, hala ortaya ¢ikarilmakta olan ve strekli gelisen bir alan
olarak gorillmektedir. Bu nedenle, nérockonominin tarihi ve nérockonomide beynin ve duygularin roli
bazi calisgmalarda tartigitlmistir. Sinirbilim ve yaninda getirdigi teknik, yontem ve teknolojiler dogru
kullantlirsa; tip, ekonomi ve psikoloji gibi bir¢ok bilim dalinin gelisimine katkida bulunabilecektir.

No6roekonomiyi  kullanmak, arastirmacilarin  gbzlemlenebilir  davraniglarin  arkasindaki — temel
motivasyonel ve bilissel siirecleri daha iyi anlamalart icin 6nemli bir a¢i saglamaktadir. Bu durum da
vergisel alan ile ilgili daha derin bir anlayis kazanmak ve daha iyi teoriler olusturmak icin fayda saglayabilir.
Bu agidan verginin 6denmesi ve beyanlari sirasinda miikelleflerin beyninde ne gibi durumlar olustugu
onem kazanmaktadir. Bunun igin 6rnegin miikelleflerin vergisel islemler yaptigt siradaki géz ve el
hareketleri veri olarak kullanilabilir. Yine ilerleyen asamada mikelleflerin saglk sistemi tzerindeki veri
toplanabilir. Hatta vergi kacakeiligi sucunu islemis olan kisilerin rizast dogrultusunda noérolojik ve
hormonal yapilari incelenebilir. Daha ileri ki calismalar icin miikelleflerin vergisel islemler yaptigt bir deney
ortamt olusturularak teknolojiyle beyin ve nérolojik aktivitelerini incelemek bizi net sonuglara gotirebilir.
Hatta bu c¢alismalar sonucuna gore politikalar da tretilebilir.
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Vergisel arastirmalarda néroekonominin 6nerdigi yoéntem ve teknikler kullanildiginda, mikelleflerin
davranislart daha tahmin edilebilir olabilecektir. Ornegin, miikelleflerin yilin belli donemlerindeki (mevsim,
hasat zamani, sabah saatleri vs. olabilir) beyin ve nérolojik aktivitelerinin vergiye uyumu kolaylastirdigina
dair bir delil bulundugunda verginin beyan ve édenme zamanlarinda bir degisiklik yapilarak vergi gelirleri
arttrilabilir. Benzer sekilde eger bir calismada miukellefler, devletin bitin islemleri takip ettigi izlenimine
kapildiginda vergiye daha uyumlu olduguna dair sonuca variliyorsa, miikellefin yaptgt islemler icin
kendilerine bilgilendirme mesajlart géndermek bir politika aract olarak kullanilabilir.

Bununla birlikte, vergi uyumu acisindan miukellef davranisinin tam olarak anlasilmasi daha fazla
aragtirma gerektirmektedir. Boylece yapilan arastirmalarla bilingli taleplerin, tutumlart ve nihai kararlar
nasi etkiledigini belirleyerek miikellef davranisi daha iyi anlamlandirilabilecektir. Bu amagla, ¢alismalarda
nitel ve nicel veriler yan yana getirilmelidit.

5. Extended Abstract

Neuroeconomics is an approach that has just begun to take its place in economic science, especially
with the developing technology in the recent period. Perhaps the most important factor in the emergence
of this approach is that many theories used in economics are put forward on the basis of the concept of
homo economicus and in some cases and events this concept is insufficient. In addition, there is evidence
that biological factors play a major role in human decision-making processes today. It is therefore
important to consider this approach when formulating theories about taxation. As a matter of fact, many
biological factors are at the forefront in taxpayer attitudes and behaviors regarding tax. The purpose,
questions, method and results of the study are given below in a brief literature summary.

5.1. Research Problem

The main purpose of the study is to discuss the basic aspects of the neuroeconomic approach that has
emerged with the developing technology and changing understanding, and to determine and evaluate how
it can be used in tax studies. As a matter of fact, neuroeconomics tries to understand the decision-making
processes of people due to the principles it is based on, and at this point, the use and development of this
approach in tax studies that examine taxpayer behavior can both bring a new perspective to the field of
public finance and make a great contribution.

5.2. Research Questions

Can the neuroeconomics approach be used in tax studies? If so, what kind of research can it be used
for?

How can the neuroeconomics approach be used in relation to taxation?

5.3. Literature Review

Neuroeconomics is a current approach that has emerged with the development of technology and the
widespread view that neurobiological processes can affect human behavior very differently. When the
studies in the relevant field are examined in the literature, it is seen that there are studies using
neuroeconomic approaches and methods and most of them have been done close to today. What these
studies basically have in common is that they try to understand human decision-making process and
human behavior through the use of neuroeconomic methods and technologies such as brain imaging and
molecular biology. On the other hand, it has been seen that these studies have been done in many
different areas from obesity to lying behavior. It was also determined that there were studies that entered
completely and partially in the field of tax regarding the subject of the study.

5.4. Methodology

In order to understand the subject comprehensively, after giving information about the concept and
approach of neuroeconomics, the studies using neuroeconomic methods were examined and their use in
tax studies was discussed. In this study, many studies using neuroeconomic approaches and methods were
examined in detail.

5.5. Results and Conclusions

Because taxes are almost ubiquitous in everyone's life, they are an endless source for scientific reseatch.
Following the influx of literature on tax compliance provided by the social sciences, neuroeconomics
provides new insights/methods on the ways in which taxpayers decide whether or not to comply with tax
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law. Neuroeconomics studies report that the decision-making process is driven by emotions in situations
where taxpayers feel uncertain about rewards and losses. However, a full understanding of taxpayer
behavior in response to tax compliance still requires more research. Thus, by determining how conscious
demands affect attitudes and final decisions through research, taxpayer behavior will be better understood.
For this purpose, qualitative, quantitative and neural data obtained from taxpayers in studies should be
brought together and analyzed.

Keywords: Neuroeconomics, Taxpayer Behaviors, Decision Making, Homo Economicus, Tax
Compliance.
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